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Izgradnja vodstvenega tima »po ribje«

4.0

Poslovni fitness in wellness
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IZOBRAZEVANJU,
IZVEDBA AKCI)SKEGA NACRTA

Strateski vodstveni trening »po ribje« -
intenzivna izkusSnja vodstvenega tima

Vljudno vabljeni na prebojnik, usmerjen k iskanju resitev: Strateski vodstveni trening »po
ribje« - intenzivna izku$nja vodstvenega tima. Motivirani zaposleni, ki so sposobni delovati
v timu so pogoj za uspeSno podjetje. To velja e toliko bolj za vodstvene time, ki so motor
podjetja. Osredoto¢amo se na dva vidika ucinkovitega dela vodstvenega tima in sicer:

A. jasno poznavanje in ponotranjanje strategije podjetja in

B. zavezanost k skupnemu delovanju pri doseganju strategije podjetja.

Ker gre pri izvedbi za preplet okolja v katerem se treningi izvajajo in temeljnih konceptov
ucinkovitega timskega dela, smo zaradi intenzivnejSega ponotranjanja poslovnih usmeritev
podjetja vkljucili elemente dela na ribiSkem ¢olnu ali na supih.

Osnova dela je jasno postavljena strategija in poslovna usmeritev podjetja, ki jo izvajalci in
udeleZenci skupaj razélenimo pred izvedbo aktivnosti v naravi. Te se v nadaljevanju striktno
navezujejo na usmeritve, ki vodijo podjetje k Zelenemu cilju.

Cilj in namen prebojnika:

Skozi timske aktivnosti, ki imajo poudarek na strategiji in poslovni usmeritvi podjetja ter
so tematsko povezane z ribiStvom, boste s sodelavci krepili naslednje vodstvene vesine:
1. ODPRTOST KOMUNIKACIJE.

2. MEDSEBOJNO SPODBUJANIJE IN SKUPNO DELO.

3. SPOSOBNOST ZABAVE S SODELAVCI.

4. ZAVEDANJE POMENA PRISOTNOSTI NA DELU.

Za ucinkovito reSevanje problemov in odpravo ozkih grl boste pred sreCanjem prejeli
anonimiziran vprasalnik, ki je namenjen opredelitvi strategije in poslovnih usmeritev
podjetja ter tezav, s katerimi se udelezenci sre€ujejo pri udejanjanju strategije. Na podlagi
pridobljenih odgovorov bo program dela osredotoen na najbolj kriti¢ne vidike sodelovanja
vodstvenih zaposlenih.
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mag. Igor Pirc, univ. dipl. prav., MBA je pravnik s petnajstletnimi
izkuSnjami s podro¢ja upravljanja druzinskih podjetij, urejanja
delovno pravnih razmerjih, sistemizacij delovnim mest in
nagrajevanju zaposlenih. Pri svojem delu ne deluje le kot pravni
strokovnjak, pa¢ pa tudi kot svetovalec in coach najvisjemu
vodstvu podjetij (management consulting). Sodeluje v fazi priprave
sprememb in pri njihovi implementaciji v prakso. Svoje izkusnje je
pridobival tako pri delu z ve¢jimi slovenskimi in tujimi gospodarskimi
druzbami, kot tudi pri delu z manjSimi druzinskimi podjetji.Je partner
in svetovalec v podjetju Eudace d.o.o.

mag. Janez Zezlina, univ. dipl. ekon., je partner, svetovalec in coach v
podjetju ENERGOS d.o.0., kjer se ukvarja s poslovnim in kadrovskim

Litostrojska 44e svetovanjem, in kjer so njegove glavne strokovne kompetence
1000 Ljubljana usmerjene na podrocje strateskih preobrazb podjetja, upravljanja

talentov v organizacijah in coachinga na podrodju razvoja vodij,
od malih podjetij do multinacionalk (najve¢ja s preko 300.000
zaposlenimi).
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DODATNO PO
|IZOBRAZEVANJU

Osvezitev (follow-up) z
akcijskim coachingom po
izobrazevanju (storitev
vkljucena v ceno)

PRIJAVNICA
Natisnite in izpolnite prijavnico ter jo posljite na prodaja@perfectus.si ali na naslov Litostrojska 44e, 1000 Ljubljana
Lokacija: Termin:
Ime in priimek udelezenca: Podjetje:
Naslov: Davcna Stevilka podjetja:
Kontaktna oseba: Telefon:

Elektronski naslov:

Zig in podpis:

Kje ste izvedeli za nas (obkrozi): newsletter / spletna stran / socialna omrezja

Drugo:

Udelezbo na prebojniku potrdite z vplacilom kotizacije najkasneje 3 dni pred izvedbo. Ob prijavi na prebojnik vam bomo na va$ e-naslov poslali
predracun.
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